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Brief d’acquisition - QuantumSafeMigration.com 

Nom de domaine / Actif proposé : quantumsafemigration.com (seul actif cédé ; 
aucune autre extension incluse par défaut) 
Objet : acquisition d’un actif stratégique de positionnement pour nommer, 
standardiser et piloter un programme pluriannuel de quantum-safe migration (aussi 
appelé migration post-quantique / migration PQC) à l’échelle d’un groupe, d’une filière 
ou d’un portefeuille de produits. 

Contacts (suggestion) : 
Email : contact@quantumsafemigration.com 
Site : https://www.quantumsafemigration.com 
LinkedIn : (option) https://www.linkedin.com/company/quantumsafemigration 

 

Ce document - pour qui, pourquoi 

Dossier de décision pour CEO, COO, CFO, CIO, CTO, CISO, Risk & Compliance, Achats, 
responsables PKI/IAM, et équipes “Product Security” (éditeurs, devices, IoT/OT, 
opérateurs, secteur public, finance, industrie). 

Thèse : posséder le langage exact de la catégorie crée un avantage opérationnel et 
réputationnel. QuantumSafeMigration.com peut devenir la bannière neutre et 
mémorisable pour un programme de transition cryptographique mondial, long, 
complexe, et fortement dépendant des tiers (produits, fournisseurs, chaînes de 
signature, infrastructures, services). 

Périmètre - clarifications obligatoires : 
Ce document porte exclusivement sur la cession du nom de domaine. 
Il ne décrit aucun service existant. 
Il ne constitue pas un conseil juridique, réglementaire, cyber, ni une certification. 
Il ne crée aucune affiliation avec une autorité, un organisme public, un standard setter, 
ni un fournisseur. 

https://www.quantumsafemigration.com/


 

1) Décision en une page 

Ce que c’est 

Un exact-match .com sur l’expression “Quantum Safe Migration”, utilisable comme : 

• bannière de programme (“Quantum-Safe Migration Program 2026-2035”), 

• point d’entrée public (référence neutre, ressources, calendrier, sources), 

• surface d’alignement interne (gouvernance, trajectoire, exigences fournisseurs), 

• nom de “programme” facilement cit-able par un Board, des auditeurs, des clients 
et des partenaires. 

Ce que ça change 

• Clarté exécutive : un vocabulaire commun pour un chantier souvent perçu 
comme “trop technique”. 

• Accélération de l’alignement : IT, Sec, Produit, Achats, Juridique et fournisseurs 
parlent d’un même objet. 

• Effet défensif : une fois le terme adopté dans les documents, RFP, guides et 
roadmaps, il devient coûteux à remplacer. 

Ce que vous pouvez déployer dès maintenant (sans promesse) 

• Programme “Quantum-Safe Migration - Readiness & Rollout” : cadrage, 
périmètre, trajectoire, comitologie. 

• Centre de référence neutre : définitions, jalons publics, framework reproductible, 
FAQ. 

• Kit “Supply chain readiness” : attentes descriptives pour fournisseurs, 
intégrateurs et produits. 

Pourquoi c’est défendable 

Le terme “quantum-safe migrations” est déjà utilisé comme libellé de cadre public. Des 
roadmaps publiques structurent des jalons 2028/2031/2035 et des exigences côté 
écosystèmes critiques. Un vocabulaire stable est en train d’émerger, au-dessus des 
outils. 

 

2) Contexte & jalons (2026-2035) 



La migration post-quantique est un programme pluriannuel, car elle touche 
simultanément : 

• les protocoles et usages cryptographiques, 

• les infrastructures d’identité (PKI, certificats, signature de code), 

• les systèmes legacy, 

• les produits distribués, devices, environnements OT/IoT, 

• et surtout les dépendances tiers (vendors, librairies, appliances, cloud, 
partenaires). 

Jalons publics (exemples de temporalités) : 

• Phase 1 : identification, inventaire, plan (jusqu’à 2028). 

• Phase 2 : migration priorisée et montée en charge (2028-2031). 

• Phase 3 : complétion de migration (2031-2035). 
Ces jalons existent pour réduire les migrations “dans l’urgence” et sécuriser les 
chaînes d’approvisionnement. 

 

3) Trois déploiements concrets (ordres de grandeur indicatifs) 

A. Groupe multi-activités (programme corporate) 

Usage : bannière unique pour un programme “Quantum-Safe Migration” couvrant IT, 
sécurité, produits, achats et conformité. 
Impact typique : réduction des frictions inter-fonctions, meilleure lisibilité Board, 
accélération de la convergence fournisseurs. 
Ordre de grandeur narratif : –6 à –10 % de temps de coordination sur 12-18 mois ; coûts 
évités de re-travaux et de gouvernance diffuse. 

B. Éditeur, intégrateur, MSSP, ou fournisseur PKI/KMS/IAM/HSM 

Usage : surface neutre et crédible pour structurer une approche “migration” sans 
dépendance à une marque produit. 
Impact typique : time-to-trust plus court en face de grands comptes ; support RFP ; 
réduction du temps d’explication. 
Ordre de grandeur narratif : cycles plus courts, opportunités plus qualifiées. 

C. Alliance, institution, ou hub sectoriel 

Usage : portail de référence, harmonisation de terminologie, calendrier, ressources, et 
communication neutre. 



Impact typique : convergence de pratiques, réduction des ambiguïtés lexicales, 
meilleure coordination de filière. 

 

4) Le framework opérationnel (4 workstreams) 

Un programme “Quantum-Safe Migration” se pilote mieux quand il est décomposé en 4 
chantiers stables : 

1. Inventaire cryptographique & discovery 
Cartographier où la cryptographie vulnérable est utilisée (systèmes, applis, 
produits, protocoles, dépendances, tiers). 

2. Crypto-agility 
Capacité organisationnelle et technique à remplacer des algorithmes sans 
casser les systèmes, avec une gouvernance et des pratiques durables. 

3. Waves de migration (priorisation + exécution) 
Approche par vagues, priorisée, avec gestion de l’hybride quand nécessaire, 
plutôt qu’une bascule “big bang”. 

4. Gouvernance & assurance 
Traçabilité, preuves, posture d’auditabilité, gestion des risques, et maintien d’une 
trajectoire. 

 

5) Avantage stratégique de QuantumSafeMigration.com 

• Autorité par le langage : deux mots compréhensibles par un comité exécutif. 

• Neutralité : bannière utilisable par un programme, un consortium, un éditeur, 
sans confusion de marque. 

• Défensif : un .com exact-match rare, mémorisable, difficile à substituer une fois 
adopté. 

 

6) Ancrages CFO (obligatoires) 

6.1 Coût alternatif “inventer le langage + imposer une bannière” 

Sans exact-match, il faut créer une marque de programme, l’imposer, et maintenir la 
cohérence multi-pays. 
Ordre de grandeur : campagne + architecture de marque + change management sur 12-
18 mois. 

6.2 Coût du retard 



Un cycle de retard peut amplifier : re-travaux, churn fournisseurs, non-alignement 
produit, audits et urgences opérationnelles. 
Ordre de grandeur : coûts additionnels sur 12-18 mois (coordination, rework, 
contractualisation, remédiation). 

6.3 Synergies réutilisables 

Sous une bannière unique, chaque euro investi (sources, gabarits, FAQ, exigences tiers, 
gouvernance) est réutilisable, ce qui réduit les coûts unitaires de communication et 
d’alignement. 

 

7) Logique d’investissement (sans prix public) 

Lecture budgétaire : plutôt que disperser l’effort sur plusieurs noms de programme, un 
actif unique et descriptif permet : 

• de réduire le coût d’acquisition de confiance, 

• d’augmenter la lisibilité Board et clients, 

• et de stabiliser la terminologie au-dessus des cycles fournisseurs. 

Aucun prix n’est communiqué publiquement. Les échanges se font de manière discrète 
et qualifiée. 

 

8) Cadre légal & posture (anti-confusion) 

• Aucune affiliation revendiquée avec NIST, ETSI, NCSC, Commission européenne, 
NSA, IBM, ni aucun fournisseur. 

• Aucun label, aucune certification, aucune promesse de conformité. 

• Aucun conseil juridique ou réglementaire. 

• Marques et noms tiers appartiennent à leurs propriétaires. 

• Le domaine est cédé nu, l’acquéreur est responsable de ses usages, contenus, 
services et communications. 

 

9) Process d’acquisition (Legal/Finance) 

Transaction sous escrow, transfert technique rapide, facture. 
Option : NDA bilatéral avant échanges détaillés. 
Traitement prioritaire des demandes provenant d’adresses professionnelles identifiées. 



 

10) Contacts 

Email : contact@quantumsafemigration.com 
Website : https://www.quantumsafemigration.com 
LinkedIn : (option) https://www.linkedin.com/company/quantumsafemigration 

 

https://www.quantumsafemigration.com/

